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entrevista

'Avanza incursion del crédito en las zonas rurales

' Laalianza pﬁb%ico— i E entrevista i }J,DISDS éie 105 grléstamos con
ri‘rada enu-ee | 1 ineasde creaito.
| I];an(:() delaNacion  |'Julio del ‘ ' ‘ “Se han otorgado cerca ‘
‘ 3 de 480 mil microcréditos a
| ylasentidades Qastillo | travésdel modelo de ofici-
de microfinanzas s nas compartidasy lineasde
ha permitido | Gerente general del Banco gl{'ﬁdlg’! ISEI ‘t;:‘anco l'iia descl_r!n-
. { i6 sadoS/. 550 millonesba-
ot?rgar ‘,1‘8.0 mil | e jolineasdecréditoyalafe-
' microcréditos en ; ‘ | cha, lamorosidad esnula”, |
i las zonas rurales a | | manifiestael funcionario. |
E’gj‘gzubﬁidi;)go ? . Cerosubsidio
=2 = Del Castilloafirma que las
| acompanados de | lineasdecréditoylasventa- |
| productividad. . : ‘ ________ | nillasdel bancoestatalofre-
7 ' : cidasalasmicrofinancieras
| ¢Quélogrossepuedenresca- | ! nosonsubvencionadas; las
[ . tardelasventanillas compar- entidades tienen que pagar
. En el distrito de Colca- | tidasdelBancodelaNacion? unacomision porcada des-
| bamba, alnorte de lare- | Estaalianza publico-priva- | | embelsorealizado. |
gion Huancavelica,enla | dahademostradoserun ca- “Lacomisiénincluyeel |
que el 77% de la pobla- | naldeacceso financieroim- costodelosdesembolsos, el

cion es pobre, la oficina

elingreso delasentidades
privadas.

portantey sostenible paralos

mo las ventanillas compar-
tidas del Banco delaNacion

Elcrédito promediobrindado enlas oficinas compartidasdel Banco de laNaciénasciendea$/. 3,500. “Esto

vos clientes, asegura Eliza-

beth Ventura, presidentade |

PTERREERTE AR

con 15 microfinancieras para compartir
oficinas, si a estas se les suman las

| cobrodelos créditos a tra-

Precisaquelaalianzadel

| delbancoestatal, ubicado | microempresariosdelaszo- | | vésdelasagencias,elservi- |

| enlacallePlazade Armas, | nasrurales, permitiendouna | esbancarizaciénpura”, resaltaJuliodel Castillo. | ciode Back Office, el espa-

| eralaunicaentidadbanca- | adecuadaintegraciondeex- | ciofisicoyelquelasmicro- |
ria hasta finalesdel 2006. | periencias y capacidades. | nadepromocione informa- & anco AT financieras puedancolocar |
Lapobrezahaciainviable | Tantolaslineasdecréditoco- | cion, paraatenderasusnue- EIB de la Nacion tiene contrato suletrero”, detalla.

Banco de laNaciéncon las |

Sin embargo, en ese | tienenlacertificaciéndelISO | laentidad. entidades que acceden al servicio de lineas | microfinancieras, ademis |
mismo afio, laaprobacién | 9001.Recibimosmisionesdel crédi mero i og” decontribuircon el rol pro- |
de facultades paraque el | BancoMundialquevienena | Apertura oo s T o motor y subsidiario deFEs- 5
Banco de la Nacién cele- | aprenderel modelo. de oficinas tado, permite a laentidad |
bre operaciones y servi- “Hay varias zonasenquea | toyelplazoparaalcanzarel | tunidaddecederlesunespa- | rentabilizar sus oficinas
cios con las instituciones | ¢Cuantoeselmontototalde | partir de la ventanilla del | punto de equilibrio esmuy | cio fisico a lasmicrofinan- | alejadas, que en algunos
de microfinanzas en las | créditospymescolocadosen | Banco de la Nacién, hemos | amplio. cieras. “Pues, el Bancodela | casosarrojan pérdidas por |
localidadesdonde seatuini- | unaoficinacompartida? tenido lanecesidad de abrir Juliodel Castillo, gerente | Nacién ademas de permi- | notenerlatransaccionali-
caofertabancaria,incenti- | Una oficina compartidaen | oficinasdepromociénein- | general del BancodelaNa- | tiralasentidadeselacceso | dadnecesaria.
voelingresodeFinanciera | unabuenazonadebealcan- | formacién”,dicelaejecutiva. | cién,aclaraquelaalianzaes- l alosrincones mas alejados Sin embargo, la comi-
Confianzaalazona. rincer e S I i e e ol SR oo s s S Sl e o e e



localidades donde sea tini-
| caofertabancaria,incenti-
voelingresode Financiera
Confianzaalazona.
Confianza ingresé a
Colcabamba en diciem-
bre del 2006 utilizando las
ventanillas del Banco de
| laNacién. Conel tiempo,
| elflujode operaciones del
distrito se volvié cada vez
masimportanteylamicro-
financiera tuvo que abrir
adicionalmente una ofici-

unaoficinacompartida?

Una oficina compartidaen
una buena zona debe alcan-
zarcercade S/. 1.5 millones
de saldes colocados, enun
lapsodeentre 24y 36 meses.

¢ Cuantas oficinas mas pue-
dencompartiresteaiio?
Paraesteaiio, noshemospro-
puesto brindar los servicios
de oficinas compartidas en
14 agenciasmas.

tenido lanecesidad de abrir
oficinas de promocion ¢ in-
formacion”, dice laejecutiva.
El éxito de las oficinas
compartidas en algunas zo-
nasfuetal, que 17agenciasdel
Banco delaNacién sirvieron
de punto de partida para que
las microfinancieras abran
sus propias agencias.
Elmodelo ha permitidoa
las microfinancieras operar
enlugaresenqueel costode
abrirunaagenciaesmuyal-

JUIIO e asunu, gorving

general del Banco de la Na-
cién, aclaraquelaalianzaes-
tadisefiadasolo paraotorgar
créditos productivos a pe-
queiiasy microempresas.
dadoen las oficinas compar-
tidasasciendeaS/. 3,500. Es-
to es bancarizacion pura”,
resalta.

Del Castillo prosigue y
sostiene que incluso el mo-
delo vamas alla de la opor-
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tira las entidades el acceso
alosrincones mas alejados
del pais, les brinda la posi-
bilidad de desembolsarcré-
ditos yrecuperarlos entoda
lared del banco, através de
un computador interconec-
tado”, dice.

Lineasde crédito

También el banco estatal, si
lamicrofinanciera lo desea,
puede financiar los desem-

~ contrato con algunas mi-

dad necesaria.

Sin embargo, la comi-
siénno lo estodo para que
una microfinanciera pue-
da operardentro del Banco
delaNaci6n. Estatieneque
mnmhtmertos pardmetros
*deproductividad paraman-
tenerel contrato.

“Hemos terminado el

crofinancieras por falta de

productividad”, refiere.
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