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Telegiros En minutos y con las tasas más bajas del mercado, el Banco de la Nación hace llegar sus remesas de dinero 
hasta cualquiera de las cerca de 400 agencias que existen en todo el país, ya sea que el envío se realice desde el interior 
o el exterior del Perú.

Notas de interés:
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En menos de 75 días, 130 335 em-
pleados públicos se han acercado 
a las oficinas de nuestro banco en 
todo el país para solicitar uno de 
los tres productos bancarios dispo-
nibles, a saber, Préstamo Multired 
Maestro, Préstamo Multired Policía 
y Préstamo Multired Pensionistas, 
y retirarse 30 minutos después con 
un promedio de 5 mil nuevos soles 
en sus bolsillos para usarlos en lo 
que la familia estimara necesario.
Semejante cantidad de clientes sa-
tisfechos nos obligan a aplaudir a 
los trabajadores de nuestro banco 
por la diligente labor realizada en 
cada una de esas 130 335 opera-
ciones, y felicitarnos nosotros y 
nuestros técnicos por el diseño de 
tan exitosos productos que, como 
dijera nuestro presidente ejecutivo 
en un reciente evento interbanca-
rio, deberían ser imitados por los 
otros integrantes de la comunidad 
financiera nacional.
Sin embargo, a la hora de hacer el 
balance parcial del éxito de nues-
tros productos, nos corresponde 
a nosotros agradecer a nuestros 
usuarios por la confianza deposi-
tada en nuestro banco y decirles 
que siempre estaremos pensando 
en ustedes. Muchas gracias.

Departamento de 
Comunicación Corporativa

Gracias por 
confiar en 
nosotros

>cifrasBN
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ŸEn sus primeros 

5 días de vigen-
cia, el Préstamo Mul-
tired Pensionistas dio 
32’195 231 nuevos 
soles a 9 305 solicitan-
tes, 51% de los cuales 
vive en provincias.   

130 335
ŸSon los compatriotas plenamente satisfechos que han 

accedido a los tres productos puestos al servicio de los 
usuarios por nuestro banco en los dos últimos meses.

ŸA mediados de abril, 
el Préstamo Multired 

Policía había girado 200 mi-
llones de nuevos soles a 30 
mil uniformados, 13 mil de 
los cuales, el 43 por ciento, 
reside fuera de la capital.

ŸEn una clara demos-
tración de la profun-

da inserción provinciana de 
nuestro banco, tres cuartas 
partes de los préstamos en-
tregados a los maestros en 
el marco del convenio que 
firmamos el 1 de febrero 
pasado con el Ministerio de 
Educación se realizaron en 
el interior del país. Desde 
ese día y hasta la fecha, más 
de 400 millones de nuevos 
soles fueron entregados en 
las ventanillas de las 340 
agencias provincianas del 
Banco de la Nación a 70 mil 
solicitantes.  

Editorial

401’062 727
ŸAl 16 de abril, el Préstamo Multired Maestro ha entregado a los miembros de 

la comunidad magisterial más de 400 millones de nuevos soles.
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Viejo, mi 
querido viejo
Más de 350 mil pensionistas dependientes administrativamente de la Oficina de Normalización Previsional, 

quienes cobran mensualmente en las casi 400 agencias que el Banco de la Nación tiene a lo largo y ancho del 

país acceden desde el miércoles 11 de abril a créditos que van desde los 300 nuevos soles hasta los 19 mil 

nuevos soles a través del novísimo producto Préstamo Multired Pensionistas.

Pensionistas de la ONP aplauden el lanzamiento del Préstamo Multired 
que les permitirá créditos hasta 19 mil nuevos soles.

El presidente de la República, el ministro del Interior, el presidente ejecutivo 
del BN, el jefe de la ONP y el presidente de la Región Piura, entonan el 
Himno Nacional durante la ceremonia.

En la cálida ciudad de Piura, 
el presidente de la Repú-
blica, Alan García Pérez, 

anunció el pasado 11 de abril la 
formalización del convenio entre 
la Oficina de Normalización Previ-
sional (ONP) y el Banco de la Na-
ción que dio origen al Préstamo 
Multired Pensionistas, destacan-
do que tras estar “amarrado” por 
quince años, el Banco de la Na-
ción había otorgado préstamos 
por 600 millones de nuevos soles 
a los empleados públicos de me-
nores recursos. Indicó que con la 
inclusión de los jubilados, la cifra 
se elevaría considerablemente.
“Ya son 500 millones de nuevos 
soles prestados por el Banco de 
la Nación, y cuando entren los ju-
bilados estaremos por encima de 
los mil millones prestados, y eso 
sigue rotando y dando vueltas, 
entonces sigue aumentando el 
consumo, porque para crecer hay 
que tener inversión, pero tam-
bién crédito”, dijo García Pérez, 
quien a continuación añadió: “El 
crédito permite que las personas 
consuman, por eso es fundamen-
tal que existan más bancos para 
los pequeños ahorristas y que el 
Banco de la Nación dé el ejemplo 
y lo sigan otros bancos”.
Ante el aplauso emocionado de 
las decenas de pensionistas que 
asistieron esa noche a la explana-

da de la sucursal piurana de nues-
tro banco para festejar la firma 
del convenio que los convertía 
en sujetos de crédito, Alan García 
fustigó a los regímenes que pre-
cedieron a su segunda adminis-
tración porque con el uso y abuso 
de ideologías conservadoras pro-
hibieron al Estado intervenir en 
la economía nacional, postergan-
do de esa forma los justos recla-
mos por créditos baratos que los 
pobres del país les hacían a unas 
instituciones financieras privadas 
literalmente inaccesibles.
Visiblemente satisfecho por la 
espontánea muestra de agrade-
cimiento de los jubilados, ver-
daderos invitados centrales a la 
ceremonia, el presidente de la 
República dijo: “tenemos que 
gobernar para la gente pobre y 
terminar con la pobreza, reducir 
la desnutrición infantil y terminar 
con el analfabetismo. Esa es la 
ilusión de mi vida, decir: tal vez 
no hice nada, pero terminé con el 
analfabetismo en el Perú”, con-
cluyó la parte crucial de un dis-
curso que, como en otros eventos 
realizados por nuestro banco en 
los últimos meses, sirvió para 
resaltar las vigas maestras de 
su plan de gobierno para el ac-
tual quinquenio: lucha a muerte 
contra los males endémicos que 
asuelan al Perú.
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“El PMP-ONP es una medida 
de carácter social cuyo primer 
objetivo es servir a  quienes 
más lo necesitan”.

El  presidente García recibe calurosas muestras de cariño
al ingresar a la sede piurana del BN para lanzar el PMP-ONP.

LA VOZ DE NUESTRO BANCO
A su turno, el presidente eje-
cutivo del Banco de la Nación, 
Enrique Cornejo, dijo que los 
créditos a los jubilados se entre-
garían sin aval, con una tasa de 
interés anual de 13,5 por ciento y 
con un plazo de hasta cuarenta y 
ocho meses para pagar. Sostuvo, 
además, que todos los créditos 
tendrán un periodo de gracia de 
cuatro meses, aliviando así al ju-
bilado del pago inicial. Cornejo 

Ramírez manifestó que el conve-
nio suscrito ente nuestro banco y 
la ONP minimiza prácticamente a 
cero el riesgo existente ante una 
eventual falta de pago de aque-
llos jubilados que por diversas 
razones pierden su pensión.

HABLA LA ONP
A su turno, el jefe de la Oficina 
de Normalización Previsional, 
Luis Chirinos, afirmó que su ins-
titución cumplió las metas del 

plan trazado hace 60 días con el 
lanzamiento de campañas de ac-
ceso al crédito y la instalación de 
dos oficinas desconcentradas en 
Arequipa y La Libertad. Destacó, 
asimismo, que la ONP estableció 
que sólo dos de los once pasos 
solicitados en el trámite de ju-
bilación se realicen en Lima, en 
beneficio de los pobladores que 
residen en provincias. 
 Para los que relean con nostalgia 
este boletín en algún momento 
del futuro, hay que destacar que 
la firma del convenio entre la Ofi-
cina de Normalización Previsional 
y nuestro banco en la norteña 
Piura se debió a que el presiden-
te había iniciado el lunes de esa 
semana un programa de visitas 
a las regiones norteñas del país, 

llevando literalmente el gobier-
no a las provincias, presidiendo
reuniones de gabinete, recibien-
do credenciales de embajadores 
y reuniéndose con autoridades 
regionales, municipales y diver-
sas organizaciones y personas de 
cada localidad.  
Por esa razón, y por la gran co-
bertura periodística dada a la fir-
ma del convenio, al día siguiente 
de esa firma tanto el producto 
Préstamo Multired Pensionistas 
como los productos Préstamo 
Multired Maestro y Préstamo Mul-
tired Policía vieron incrementarse 
el número de solicitantes en todo 
el país en forma aritmética, y en 
todos los distritos y provincias de 
la soleada Piura las solicitudes 
crecieron en forma geométrica.
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Nuestro banco 
en Breña
El 3 de abril, el Banco de la Nación inauguró su agencia número 397 en el tradicional 

distrito de Breña. Se estima que en ella se realizarán 31 mil operaciones mensuales y 

se atenderá a los usuarios de Breña y de los distritos aledaños.

Consciente de la enorme 
demanda por servicios ban-
carios en el distrito de Bre-

ña, el directorio del Banco de la 
Nación aprobó el 29 de agosto de 
2 005 la apertura de la Agencia 
Breña y, a propuesta del Depar-
tamento de Red de Agencias, es-
cogió la céntrica esquina donde 
convergen los jirones Huaraz y 
Orbegozo como el estratégico lu-
gar donde se construiría el local. 
Veinte meses después, con la 
asistencia del alcalde distrital, 
José Gordillo, el gerente general 
de nuestro banco, Humberto Me-
neses, inauguró la agencia que, 
según las proyecciones, realizará 
31 881 operaciones mensuales, 
11 mil de las cuales serán de aho-
rristas, 9 de pagos de impuestos, 
4 mil de telegiros, 3 de cuenta-
correntistas y 3 mil de cobranzas 
varias. 
En el discurso inaugural, Meneses 
Arancibia explicó a los invitados 
que la Agencia Breña atendería 
no sólo a los usuarios del distrito, 
sino también a los pobladores de 
la zona oeste de Jesús María, de 
la zona sur del Cercado de Lima y 
de la zona norte de Pueblo Libre, 
todos ellos distritos aledaños a 
Breña.
Asimismo, explicó los detalles 
examinados por los técnicos del 
banco para edificar la agencia en 
ese preciso lugar y dotarla del 
número exacto de terminales de 
atención al público que  todos 
podían apreciar en el lugar. 
“No se construye una agencia so-
lamente por lucir el logotipo de 
la institución, sino para ponerla 
al servicio del mayor número de 
ciudadanos. Ésa es la política del 
Banco de la Nación”, remarcó Me-
neses, luego de comentarles a los 
asistentes que en el distrito tra-
bajaban 807 educadores, muchos 
de los cuales habían accedido al 
Préstamo Multired Maestro.
A su turno, el alcalde José Gor-
dillo señaló que durante años los 
habitantes de la localidad para 
realizar sus trámites bancarios 

habían tenido que desplazarse a 
la Agencia de Aeronáutica situada 
a un kilómetro del borde oriental 
de Breña, a la sucursal de Pueblo 
Libre ubicada a dos kilómetros de 
la frontera sur del distrito o a la 
Sucursal 28 de Julio localizada a  

kilómetro y medio del límite nor-
te del distrito. 
“Era tiempo perdido para más de 
35 mil personas que conforman 
la Población Económicamente 
Activa de Breña”, destacó la au-
toridad edilicia. 

Para la inauguración de la agen-
cia los funcionarios del banco 
realizaron las proyecciones nece-
sarias para prever el impacto que 
la agencia tendría en la actividad 
económica de los cuatro distritos 
involucrados.     

Los pobladores 
de Breña 
necesitaban 
la apertura de 
una agencia de 
nuestro banco 
en su distrito.  

El gerente general de nuestro banco y el alcalde de Breña aplauden satisfechos, luego de develar la placa
recordatoria en la naciente agencia del céntrico distrito limeño de Breña.
El gerente general de nuestro banco y el alcalde de Breña aplauden satisfechos, luego de develar la placa
recordatoria en la naciente agencia del céntrico distrito limeño de Breña.

Fachada de la agencia que atenderá a los vecinos de Breña y 
distritos aledaños.
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La Cancillería y el 
BN acuerdan que 
los dos millones 

de peruanos 
que viven en 

el exterior 
tengan acceso a 
todos nuestros 

productos 
bancarios.
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En cumplimiento de una ofer-
ta electoral del presidente 
Alan García, el pasado jue-

ves 29 de marzo, el Ministerio de 
Relaciones Exteriores y el Banco 
de la Nación firmaron en el Pa-
lacio de Torre Tagle un Convenio 
de Cooperación Interinstitucional 
para facilitar el envío de dinero 
de los ciudadanos peruanos afin-
cados fuera del país a través de 
sus bancos corresponsales en el 
exterior, los cuales acreditarán 
remesas familiares a costos com-
petitivos, extenderán tarjetas de 
débito al titular y allegados aquí 
y en el extranjero y emitirán tar-
jetas de crédito también al titular 
y adicionales en el lugar que el 
tarjeta habiente titular escoja.
Años atrás, para cualquier ciu-
dadano peruano residente en el 
exterior era una tarea casi her-
cúlea el simple hecho de coger 

los ahorros conseguidos por su 
trabajo y  conseguir una empresa 
que a costos altísimos les trajera 
esos dineros a sus parientes en 
el Perú. Tiempo después, cuan-
do las remesas alcanzaron cifras 
cercanas a los mil millones de 
dólares anuales, las empresas 
transportadoras de dinero al Perú 
proliferaron pero manteniendo 
sus gigantescas comisiones y, lo 
que es peor, sin brindar ningún 
servicio adicional al cliente.
Hoy, cuando las remesas envia-
das por los casi dos millones de 
peruanos que trabajan fuera del 
Perú sobrepasan los mil quinien-
tos millones de dólares al año y 
se constituyen en la cuarta fuen-
te de divisas del país, la Canci-
llería y nuestro banco decidieron 
ayudar a que esos ciudadanos 
peruanos que laboran a lo largo 
y ancho del planeta consigan que 

su dinero se multiplique en cuasi 
dinero, permitiéndoles acceder a 
ellos y a sus familiares en nues-
tro país a las tarjetas de crédito 
y de débito, a créditos hipote-
carios y a toda la amplia gama 
de productos bancarios que esa 
inmensa masa de dinero puede 
palanquear.
Por tal razón, el canciller José 
Antonio García y el presidente 
ejecutivo de nuestro banco Enri-
que Cornejo firmaron un conve-
nio quinquenal que permitirá que 
RR. EE., a través de las legaciones 
diplomáticas y consulares perua-
nas en todo el mundo allane el 
camino de trabas legales de todo 
tipo para que nuestro banco y 
sus corresponsales faciliten los 
productos antes señalados al me-
nor costo y en el menor tiempo 
posible a nuestros compatriotas 
en todo el ancho mundo. 

Todos somos
peruanos 

En el Palacio de Torre Tagle, el ministro de RR.EE. y el presidente del BN firmarón el convenio para facilitar las 
operaciones bancarias de nuestros compatriotas a lo largo y ancho de los cinco continentes.
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Actividades
en Huancayo
Una delegación de la alta dirección de nuestro banco realizó una serie de 

actividades en la Ciudad Incontrastable. Una de ellas fue la Clase Magistral dictada 

por nuestro presidente en la Universidad Nacional del Centro del Perú.

El pasado jueves 12 de abril, 
el doctor Enrique Cornejo 
Ramírez y varios funciona-

rios de la alta dirección del Banco 
de la Nación tuvieron una de las 
agendas más productivas en la 
historia reciente de nuestro ban-
co, pues en siete horas y media 
asistieron a la Facultad de Eco-
nomía de la Universidad Nacional 
del Centro del Perú (UNCP) para 
la celebración del Día del Eco-
nomista, inauguraron el módulo 
de atención de la Caja Rural de 
Ahorro y Crédito Profinanzas en 
la agencia del BN en el distrito de 
Chilca y por la noche entregaron 
al pueblo huancaíno la moderní-
sima agencia de El Tambo.
En la sede de la UNCP, el doctor 
Cornejo dictó una charla magis-
tral en la cual destacó la extrema 
juventud de la profesión de eco-
nomista en el Perú y recordó que 
dicha ciencia nació el mismo año 
de la declaración de la indepen-
dencia estadounidense cuando 
Adam Smith publicó la obra “In-
dagaciones acerca de la natura-
leza y causa de la riqueza de las 
naciones”, conocida por legos y 
expertos como “La riqueza de las 
naciones”. Cornejo afirmó ante 
el calificado auditorio que dicho 
libro no sólo iniciaba la Econo-
mía moderna sino que ponía el 
acento en la indagación, es decir, 
en la investigación, leiv motiv de 
dicha facultad.
Recordando haber estado en 
dicha casa de estudio en varias 
oportunidades, Cornejo Ramírez 
expresó que a semejanza de to-
das las ciencias experimentales 
la Economía tiene como meto-
dología de estudio la división del 
todo en sus partes para poder 
entenderlo a plenitud. Tras ser 
investido como Profesor Hono-
rario de la UNCP, explicó que la 
tarea primordial encargada a los 
directivos del banco por el Supre-
mo Gobierno es la masificación 
del crédito para que éste llegue a 
los micro empresarios, quienes de 
esa forma generan trabajo mejor 

remunerado, creando un mayor 
número de consumidores y, en 
consecuencia, más trabajo en un 
círculo virtuoso de consumo-tra-
bajo-consumo.

PROFINANZAS
A las cinco de la tarde, Enrique 

Cornejo y la directora gerente de 
la Caja Rural de Ahorro y Crédi-
to Profinanzas, María Álvarez, 
inauguraron el módulo de dicha 
empresa en las instalaciones de 
la agencia del Banco de la Nación 
del distrito huancaíno de Chilca, 
donde tres cuartas partes de sus 

habitantes son migrantes de Aya-
cucho, Apurímac y Huancavelica. 
“Esta es una alianza estratégica 
de un estado austero, eficiente, 
cercano y transparente con quie-
nes saben de cómo se otorgan 
créditos a los micro empresarios 
que más lo necesitan”, dijo Cor-

Presidente del 
BN inauguró la 
agencia de El 
Tambo, donde 
fue reconocido 
como Visitante 
Distinguido.

Tras inaugurar la sede de nuestro banco en el Tambo, Huancayo, grupos folclóricos festejan con danzas típicas 
el acto protocolar.

La directora gerente de Crac Profinanzas entrega cheque simbólico a pri-
mera usuaria del módulo de la Crac en nuestra sede de Chilca, Huancayo.
La directora gerente de Crac Profinanzas entrega cheque simbólico a pri-
mera usuaria del módulo de la Crac en nuestra sede de Chilca, Huancayo.

Tras inaugurar la sede de nuestro banco en el Tambo, Huancayo, grupos folclóricos festejan con danzas típicas 
el acto protocolar.
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En Huancayo, como en el resto 
del país, se sienten los efectos del 
crecimiento de la economía. 
nejo a las invitados al acto inau-
gural.
“Nosotros ponemos la infraestruc-
tura y el dinero, y ustedes ponen 
la sapiencia en la asignación de 
recursos a los sujetos de crédito”, 
dijo Cornejo antes de contarles a 
sus oyentes que ya hay 100 mi-
llones de micro créditos en el 
mundo y pronto llegará a la meta 
estimada en 175 millones de 
ellos. “En los últimos 20 años las 
micro finanzas han revolucionado 
la manera de ver las cosas en el 
mundo entero”, sostuvo Cornejo 
minutos antes de ser condeco-

rado como Visitante Ilustre del 
Distrito de Chilca. Al agradecer al 
alcalde distrital, Cornejo aseguró 
que en menos de seis meses la 
agencia de Chilca había dupli-
cado el número de operaciones 
diarias.

EL TAMBO  
Dos horas más tarde, el doctor 
Enrique Cornejo y la delegación 
del Banco de la Nación inaugu-
raron la modernísima agencia de 
El Tambo. En su discurso, Cornejo 
manifestó que el Presidente de la 
República le había recomendado 

que le imprima una mayor rapi-
dez a las acciones encargadas al 
banco. “Ésta es la más grande red 
de las instituciones financieras 
del país. Solamente en esta re-
gión hay 15 de las 400 agencias 
que tenemos en todo el país, 300 
de las cuales operan en solitario 
en lo que denominamos única 
oferta bancaria (UOB). Vamos a 
seguir así, porque junto con en el 
maestro en la escuela y el policía 
en la comisaría somos en los lu-
gares más apartados de la capital 
la única presencia del Estado”, 
precisó.
Al día siguiente, Cornejo Ramírez 
y su comitiva llegaron a Jauja 
donde visitaron la sucursal de esa 
ciudad e intercambiaron puntos 
de vista con los trabajadores de 
la agencia. Hora y media después 

arribaron a Tarma y se reunieron 
con el personal de la sucursal 
de dicha localidad. A la una de 
la tarde, en las instalaciones de 
la agencia Carhuamayo de Tarma 
inauguraron el módulo de la Caja 
Rural de Ahorro y Crédito Profi-
nanzas de esa ciudad. Noventa 
minutos más tarde, la comitiva 
visitó la agencia Junín, y al pro-
mediar la tarde llegó a la agencia 
La Oroya de la ciudad del mismo 
nombre. Es decir, una jornada 
tanto o más productiva que la 
anterior. En ambas, por cierto, se 
renovaron las promesas de visi-
tantes y lugareños de seguir tra-
bajando permanentemente por la 
consolidación de nuestro banco 
como una institución moderna al 
servicio del país y de sus grandes 
mayorías.
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Durante los días 22 y 23 
de marzo se realizó en el 
Círculo Militar del Perú el 

primer forum nacional sobre Efi-
ciencia de Gobiernos Regionales 
y Municipales frente al Shock de 
Inversiones. En la primera jorna-
da de ese evento organizado por 
el Instituto de Administración de 
Gestión Empresarial y auspiciado 
por la Universidad Alas Perua-
nas, nuestro presidente Enrique 
Cornejo aseguró que el gobierno 
central realiza grandes esfuerzos 
para que los pueblos del interior 
del Perú continúen creciendo en 

el contexto de un mundo en ex-
pansión económica.
En el marco de una exposición ti-
tulada “Programa de Transferen-
cias para Gobiernos Regionales 
y Financiamiento para Mypes”, 
Cornejo aseguró a los alcaldes, 
regidores y funcionarios de los 
gobiernos regionales de todo el 
país que el BN se encuentra com-
prometido en la tarea de lograr 
que tanto los microempresarios 
como los gobiernos locales y re-
gionales sean sujetos de créditos 
competitivos, consiguiendo con 
ello que inviertan en más obras y, 

en consecuencia, en la creación 
de más trabajo para los habitan-
tes de cada una de sus comuni-
dades.
Cornejo expresó que nuestro 
crecimiento económico es sóli-
do debido a que existe una gran 
demanda por nuestras materias 
primas y, también, por los diver-
sos productos con valor agregado 
que se fabrican o cosechan en 
todas las regiones del país. Esa 
dinámica productiva y exporta-
dora hace que el fisco recaude 
más impuestos, obteniendo más 
recursos para realizar más inver-

BN 
apoya la 

eficiencia

10

Contra el crimen

El 10 de abril, nuestro banco donó a la Dirección de 

Investigación Criminal de la Policía Nacional 30 computadoras 

con sus impresoras y un número igual de módulos, escritorios, 

sillas fijas, sillones, archivadores y ventiladores.

Contra el crimen
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La donación se efectuó en el 
marco del apoyo que el Banco de 
la Nación brinda a la PNP en su 
lucha frontal contra el crimen. 

siones. “Eso es lo que el gobierno 
llamó el shock de inversiones, y 
ante el cual hay que saber en qué 
gastar, cuándo gastar y, sobre 
todo, cómo priorizar el gasto”, 
dijo el economista Cornejo.  
  
CADA 2007
Una semana después, entre los 
días 28 y 30 de marzo, en el Cen-
tro de Convenciones Crillón, la 
Corporación Peruana de Gerencia 
Regional y Municipal organizó el 
XIV Congreso Anual de Alcaldes 
CADA-2007. Durante el evento 
inaugurado por el doctor Gastón 

Soto, miembro titular del JNE, 
se trataron los retos que enfren-
tan las autoridades elegidas en 
noviembre pasado. Bajo el lema 
“Nueva gestión… nuevos retos”, 
los participantes procedentes de 
todo el Perú pudieron informar-
se de los pasos que tienen que 
dar para poder cumplir con las 
promesas realizadas a sus electo-
rados. En esa línea, el Banco de 
la Nación instaló un stand donde 
informó a los interesados sobre 
la amplia gama de productos que 
ofrece para gobiernos regionales 
y municipales.

11

El pasado martes 10 de 
abril, en la sala principal 
del Complejo Policial Capi-

tán PNP Alcides Vigo Hurtado, el 
presidente ejecutivo de nuestro 
banco, Enrique Cornejo Ramírez, 
en presencia del ministro del In-
terior, Luis Alva Castro, entregó 
al general de Policía David Rodrí-
guez Segeu, director general de 
la Policía Nacional del Perú, y al 
general PNP Eduardo Montero Ro-
mero, director de Investigación 
Criminal de la PNP, 30 equipos 
completos de cómputo para que 
la primera línea de defensa del 

país contra la delincuencia pueda 
contar con los adelantos tecnoló-
gicos que su labor exige.
Si bien los equipos de cómputo 
ya habían sido usados por áreas 
altamente especializadas de 
nuestro banco, hay que puntua-
lizar que en la industria bancaria 

es práctica corriente la renova-
ción permanente del material 
informático, toda vez que las 
nuevas tecnologías aparecen con 
una velocidad poco frecuente en 
otras actividades empresariales, 
obligando a nuestra institución a 
re equiparse paralelamente a las 
otras instituciones de la indus-
tria. Por tal razón, se podría decir 
sin faltar a la verdad que el pa-
quete donado por el BN a la PNP 
constituye un importante aporte 
a esa dirección especializada en 
su lucha diaria contra los diferen-
tes tipos de delitos.

Es en ese sentido altamente sa-
tisfactorio que el ministro y los 
generales que recibieron el do-
nativo expresaran sus profundos 
agradecimientos al directorio del 
banco, recalcando que ellos sa-
ben que los técnicos en Compu-
tación y los investigadores de la 

dirección sabrán sacarle el mayor 
provecho posible a un material 
que, por lo que hemos podido co-
nocer líneas arriba, todavía pue-
de ser usado por un largo tiempo 
sin que caiga en la obsolescencia 
tecnológica, más aún cuando las 
enormes carencias presupuesta-
rias de la institución la han teni-
do literalmente desarmada en el 
terreno informático.
A la hora de oficializar la entre-
ga, el doctor Enrique Cornejo 
señaló que tanto la donación de 
los equipos como el lanzamiento 
del producto Préstamo Multired 
Policía, que a la fecha de la ce-
remonia había otorgado 25 500 
créditos a un número igual de 
uniformados, obedecían a una 
lógica claramente establecida 
por el Supremo Gobierno: dotar 
a los policías de las mejores he-
rramientas para el cumplimiento 
de sus tareas mientras a la par 
los responsables del sector bus-
can soluciones imaginativas para 
paliar de alguna manera los bajos 
niveles de ingresos que tienen los 
integrantes de las comunidad po-
licial, léase oficiales, subalternos 
y técnicos.

200 MILLONES
Es conveniente detenerse un mo-

mento en el importante impacto 
que el Préstamo Multired Policía 
ha tenido en los miembros de di-
cho colectivo, ya que a sólo 19 
días de iniciado el programa ya 
había accedido a los créditos uno 
de cada seis policías, teniendo en 
cuenta que entre activos y reti-
rados suman 160 mil miembros. 
Es más, según la gerencia de Cré-
ditos, a esas alturas del mes el 
Banco de la Nación había girado 
más de 150 millones de nuevos 
soles, lo que da un promedio por 
crédito de seis mil nuevos soles 
por cada policía.
Como los préstamos no están 
condicionados a un tipo de con-
sumo en particular, es pertinente 
pensar que más de 25 mil familias 
peruanas recibieron de pronto 
una inyección de liquidez que les 
permitió implementar mejoras en 
educación, mobiliario o cuales-
quiera de las cosas que las fami-
lias de presupuestos austeros van 
postergando de año en año a la 
espera de uno o más milagros, tal 
como le dijera uno de los recep-
tores de los PMP a nuestro banco: 
“Ésta vez no me gané una lotería, 
pero sí me sentí muy orgulloso de 
ser sujeto de crédito por primera 
vez en mi vida”. Y nosotros orgu-
llosos de servirlo, señor.

Promotora del BN entrega información a futuros usuarios en CADA 2 007.
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El seminario de 
Cofide y el BN

“Espero que en un breve plazo la 
banca privada tenga un producto 
mejor que el seguro más seguro”.

12

Con el auspicio de la Corpo-
ración Financiera del Desa-
rrollo (Cofide) y el Banco 

de la Nación, el miércoles 28 
de marzo en el salón Inca II del 
Swiss Hotel se realizó el semina-
rio La relación entre la banca de 
desarrollo y la banca comercial: 
¿cooperación o competencia?. 
En él, gerentes de la banca priva-
da y funcionarios de Cofide y del 
BN discutieron aspectos relacio-
nados con el rol que debe asumir 
un banco estatal  en momentos 
en los cuales la incorporación 
de más microempresarios al cré-
dito hace posible que crezca la 
cantidad de consumidores de 
productos bancarios, los cuales 
conformarán en el mediano plazo 
una sólida clase media que sea 
palanca del desarrollo.

En ese sentido, la exposición de 
Enrique Cornejo sirvió para que 
la comunidad bancaria conociera 
de primera mano las razones téc-
nicas que permitieron a nuestro 
banco realizar acuerdos con las 
cajas rurales y municipales para 
emprender las campañas destina-
das a darles los mejores créditos 
a las tasas más bajas del mercado 
a los microempresarios. E  igual-
mente cómo se decidió, median-
te convenios con el Ministerio 
de Educación, Ministerio del In-
terior y Oficina de Normalización 
Previsional, crear los Préstamos 

Multired que maestros, policías y 
jubilados reciben desde el prime-
ro de febrero y han llegado al día 
de hoy a más de 650 millones de 
nuevos soles.
Si bien algunos banqueros pri-
vados manifestaron su interés 
en crear una serie de productos 
destinados a los microempresa-
rios, toda vez que ellos son el 
sector con mayores posibilidades 
de crecimiento en el corto plazo, 
ninguno se mostró interesado en 
competir con nuestro banco en 
la asignación de créditos a los 
empleados públicos de menores 

ingresos. Curiosamente, dos de 
los más grandes bancos privados 
tienen en sus carteras las plani-
llas de los funcionarios estatales 
de mayores ingresos, quienes 
sí poseen tarjetas de crédito de 
esos bancos, y reciben présta-
mos y créditos hipotecarios de 
los mismos. No se trata, pues, de 
que los empleados estatales son 
malos sujetos de crédito, sino 
de que hay unos empleados que 
sí les interesan a los privados y 
otros no.
Otro de los aspectos abordados 
en el seminario fue el de la llama-
da única oferta bancaria (UOB) 
en casi todos los lugares pobres 
del Perú. Para sorpresa de los 
asistentes al seminario, el presi-
dente ejecutivo de nuestro banco 
Enrique Cornejo informó que el 
50 por ciento de todas las opera-
ciones realizadas en las oficinas 
donde el Banco de la Nación es 
la única oferta bancaria son las 
que se realizan con cargo a los 
bancos privados que carecen de 
agencias en esas zonas. “Muchas 
de ellas son las del producto 
estrella Telegiros, que consiste, 
como lo saben todos los que tra-
bajamos en la industria bancaria 
en el traslado de dinero al menor 
precio posible desde y hacia las 
300 agencias donde el Banco de 
la Nación es la única oferta ban-
caria”, concluyó el doctor Corne-
jo Ramírez.

Aunque algunos medios de comunicación señalaron la existencia de desencuentros entre la banca privada y 

el BN, las conclusiones de la cita promovida por Cofide y nuestro banco fueron importantes para conocer los 

puntos de encuentro de privados y estatales.

Luis Rebolledo y Enrique Cornejo, presidentes de 
Cofide y el BN, interactúan  con los asistentes al 
seminario interbancario.
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Bajo el sol de otoño, el 
pasado 14 de abril, en la 
cancha del Club Lawn Ten-

nis de la Exposición, el equipo de 
Integridad, es decir Contabilidad-
Finanzas, obtuvo el título del X 
Campeonato Interno de Fútbol 
Libre “Nuestros Valores”, dejando 
en el segundo lugar a Comunica-
ción, léase Alta Dirección, y en el 
tercer puesto a Innovación, vale 
decir Logística. Durante el evento 
no sólo se premió al equipo que 
destacó durante las siete fechas, 
sino que se condecoró al máxi-
mo goleador del evento Alfredo 
Saavedra y a Enrique Rengifo por 
ser el arquero menos batido del 
torneo. La medalla del Fair Play 
fue recibida por el capitán de Alta 
Dirección, Luis Canelo Farfán.
Ese mismo día, a pocas cuadras 
del Lawn Tennis, en el Estadio 
Nacional de Lima, el poderoso 
seleccionado de fútbol del Ban-
co de la Nación se enfrentó a 
su similar del Scotiabank en la 
fecha inaugural del Campeonato 
Interbancario organizado por la 
Asociación de Bancos del Perú 
(Asbanc). El resultado final del 
partido fue un empate a dos 
goles, tras haber tenido nues-
tro banco el marcador en contra 
durante casi todo el partido. 
Observadores imparciales del 
encuentro destacaron el enorme 
pundonor de los jugadores de 
nuestro banco, quienes sudaron 

la camiseta en pos del empate y, 
luego de éste, buscaron hasta el 
final el gol del triunfo.

DAMAS 2 007
“Con Martha Castillo en el arco… 
la defensa es colosal”, cantaban 
en las tribunas del Cereban La 
Calera las chicas y los mucha-
chos del Departamento Servicios 
Bancarios al momento de escu-
char el pitazo que ponía punto 
final al partido y al campeonato, 
y convertía a sus favoritas en 
las ganadoras del V Campeona-
to Interno de Fulbito de Damas
2 007 que durante cuatro fechas 
mantuvo a nuestro banco en un 
comprensible espíritu pelotero. Y 
ya que hablamos de espíritu, fe-
licitemos al Director Técnico Car-
los Espíritu, quien supo alternar 
a las jugadoras Flor Shimabuku, 
Marilyn Vílchez, Mariela Revilla, 
María Rebeca Gadea, Clara Vega, 
Esperanza Cevallos y Mercedes 
Montaldo de acuerdo a las rivales 
de turno.  Y felicitemos, también, 
a las chicas de Perfinplan, que no 
es un pérfido plan para conseguir 
triunfos fáciles sino la suma arit-
mética de las jugadoras de Perso-
nal, Finanzas y Planeamiento, a 
las de Operaciones y a las de Red 
de Agencias porque todas le pu-
sieron emotividad a un campeo-
nato que ya es un clásico desde 
su primera edición en el verano 
de 2 003.

Para los trabajadores de nuestro banco, el cuarto mes del año es el de la culminación del Campeonato Nuestros 

Valores, el de la definición del Torneo de Fulbito Femenino y el de la inauguración del Campeonato Interbancario 

de Fútbol. A todo gol.      

Todo el fútbol...
y el fulbito

Los blanquirojos de nuestro banco posan antes de enfrentarse al com-
petitivo equipo de Scotibank.

" Con Martha Castillo en el arco... la defensa es colosal", corean en las 
tribunas los trabajadores de Servicios Bancarios a las campeonas.
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Click!
Don Segundo Rojas Tarrillo, administrador encargado 

de la agencia “B” de Huancabamba, Piura, nos 

informa del éxito de la Campaña Médica Feban Piura 

realizada el pasado domingo 25 de marzo con los 

auspicios de la municipalidad provincial y el Centro 

Médico Feban Piura. Felicitaciones a todos.

Doña María Luisa Guevara, 
administradora de la agencia 
“B” de Urubamba, Cusco, es 
una de las más grandes im-
pulsoras de la candidatura de 
Machu Piccchu a ocupar uno 
de los lugares principales en 
la convocatoria mundial a las 
Siete Nuevas Maravillas de 
la Era Moderna. Para tal fin 
nos envió la foto de ella y el 
personal de la agencia delan-
te de la gigantografía con el 
sitio web. 

 

www.n7w.com

4 500 msnm.
Para llegar a la agencia “C” de Chuquibambilla hay seis horas de viaje desde Abancay, y se tiene que atravesar varios nevados ubicados 
a más de 4 500 metros sobre el nivel de mar, donde viven personas en condiciones de extrema pobreza. Cada vez que pasa por ahí, don 
César Trujillo, administrador de la agencia “B” de Abancay, les lleva a esas personas ropa y comida. Imitémoslo.   
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